
BETTER BUYING CONCEPTS
Comment externaliser vos achats pour en accélerer la performance

«Travailler ensemble avec les équipes 
de nos clients a� n de développer et 
de pérenniser une véritable culture 

achat dans leur entreprise est la raison de 
notre réussite », déclare Tony Bocock. 
L’externalisation consiste à con� er la gestion 
des achats (recherche de fournisseurs, négocia-
tion des prix) à un prestataire, plus spécialisé 
sur les familles d’achat concernées. L’entreprise 
garde, bien entendu, la maîtrise de l’engage-
ment de ses dépenses. 
« Nous aidons nos clients à construire une 
stratégie pertinente et à identi� er les meilleurs 
prestataires correspondant à leur contexte », 
souligne T. Bocock. « Nous connaissons tous 

les acteurs du marché et pouvons ainsi ac-
compagner chaque client dans la sélection du 
partenaire répondant le mieux à son besoin ». 
Tout commence par l’évaluation de la per-
formance de chaque famille d’achats, a� n de 
détecter celles qui pourraient être externali-
sées. Mais cette solution, souvent synonyme 
de gains importants, s’envisage différemment 
selon la taille et le pro� l de l’entreprise. « Nous 
aidons les grands groupes à déléguer certains 
achats et ainsi de concentrer leurs propres 
ressources sur leurs familles d’achat straté-
giques », précise T. Bocock. « Nous conseillons 
aussi les moyennes entreprises, ayant une 

fonction achats moins structurée, pour amé-
liorer rapidement leurs performances sur des 
familles d’achat ciblées ». 
L’offre très pertinente des prestataires et la 
crise économique actuelle convergent vers le 
développement de l’externalisation. «Notre 
but est donc de proposer une offre en phase 
avec le marché» conclut T. Bocock. 

Optimiser la fonction Achat d’une 
entreprise est un vrai métier ; savoir 
l’externaliser, aussi. Depuis 6 ans 
Better Buying Concepts accompagne 
ses clients en les aidant à dé� nir et 
à atteindre plus rapidement leurs 
objectifs.
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LES MÉTIERS 
DE LA VENTE : 
UNE AFFAIRE DE 
SPÉCIALISTES
L’élaboration d’une 
bonne stratégie, puis 
la mise en place de 
moyens adaptés sur 
le terrain permettent 
de promouvoir les 
ventes d’une entre-

prise et de mener une marque vers la réussite. 

Qu’il s’agisse d’opérations pour le lancement 
de nouveaux produits, de campagnes promo-
tionnelles ou pour développer des réseaux, 
réunir les talents permettant d’arriver et  même 
de dépasser les résultats escomptés, est affaire 
d’expert. Constituer une force commerciale 
ponctuelle ou permanente est un des atouts 
qu’Elevents sait mettre en place pour ses 
clients. Ses principaux domaines de référence ? 
Le bricolage et le high-tech avec, notamment, 
D-Link, Denon et Intergestion. 

« Pour être sûr de réunir le meilleur personnel, 
nous lançons une campagne de recrutement 
pointue », précise J. Guermeur, dirigeant d’Ele-
vents. « Après avoir effectué une pré-sélection 
serrée,  en fonction de critères précis, seuls 
les meilleurs candidats sont présentés à nos 
clients pour choix � nal, ce qui leur fait gagner 
du temps». Un suivi-qualité, réalisé par un ins-
pecteur Elevents et validé par compte-rendu, 
cautionne ensuite toute mission effectuée sur 
le terrain.

« Une de nos dernières réussites est celle de 
D-Link (spécialiste des solutions de réseau) », 
conclut J. Guermeur. « Il a été prouvé que 
notre équipe de vendeurs dédiés (présents 
chaque week-end dans plusieurs magasins 
d’enseignes spécialisées), a fortement aidé 
à optimiser le chiffre � xé par la Direction ».  
Affaire à suivre…

Face à un marché de plus en plus 
dif� cile, toute entreprise souhaite 
optimiser son environnement 
commercial. Fort de son savoir-faire 
en la matière, Elevents met à la 
disposition de ses clients son expertise 
en animation commerciale, accueil 
événementiel et force de vente 
externalisée.
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